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先日、宮崎さんがハー

ドディスクをＳＳＤに

替えていました。ＳＳ

Ｄとはハードディスク

に変わる記憶する装置

で、これに替えると処

理速度が速くなるので

パソコンのイライラが

減るんです。その作業

をしていて「も～‼」

と何度も憤慨していま

した。どうしたんです

か？って聞くと「ピン

が細かすぎて、全然刺

さらない…。しかもこ

のパソコンは全部分解

しないとＳＳＤに替え

れないの…」と話して

くれました。新しいパ

ソコンなのに、そんな

面倒なタイプもあるん

ですね…って話してい

ました。宮崎さんでも

「も～‼」とか言っち

ゃうのが、笑えました 

(笑) 
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てもらえると、こっちまでうれ

しくなってしまいます。その子

が「これはどんな商品です

か？」と聞いてきたのが、

ダーマトグラフ（通称ダーマ

ト）でした。ダーマトは紙はも

ちろんの事、金属やガラスに

も字を書くことができるし、消

すこともできる特殊な鉛筆で

す。その説明をしたら今まで

以上に目がキラキラしていま

した。そしたら「今日はお金

を持っていないので、また買

いに来てもいいですか？」っ

て聞いてくれました。「もちろ

ん！待ってるね」と社長も返

事をしていました。普段、仕

事をしていると、この純粋な

気持ちを忘れてしまいがちで

す。私たちにしてみれば、い

つもの商品なんですが、お

客様にしてみれば初めて出

会う商品だったりもします。

だからこそ丁寧に説明しなけ

ればなりませんし、こんな事

常識じゃん…などと驕った気

持ちで対応しちゃダメだなっ

て改めて感じました。結局、 

だったので、あまり詳しく話

すことができなかったのです

が、仕事のやりがいや、大

切にしている事などを伝えま

した。休憩中もなるべく生徒

さんたちと話すようにしてい

ました。「部活は何をやって

いるの？」とか「どうして今日

は参加してくれたの？」など

を聞いて、なるべく距離が縮

まるように頑張りました。そ

のおかげか、帰り際は笑顔

で話してくれるようになり、 

「少しは参考になった？」と

聞くと、満面の笑みで「はい」

と答えてくれました。発表ま

でに色々準備したり、考えた

りして大変でしたが、あの笑

顔を見たら、すべて報われた

気持ちになりました。みんな

に喜んでもらえて、本当によ

かったな～。 
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確かに～！なんか失敗する事を 

恐れて、逃げてしまっている 

人をたまに見ますが、失敗な 

んて怖くない！失敗したほうが 

絶対人生がうまくいく気がし 

ます！ 

2020年12月号 

1時間くらいお店の中を探検

したり、質問したりしてから満

足そうに帰っていきました。

帰りに、非売品の消しゴムを

お土産に渡しました。すごく

喜んでくれて、私たちもハッ

ピーな気持ちになりました。

また来年もぜひ、遊びに来

てくださいね！あ…そういえ

ば、さっきの女の子は数日

後にちゃんとダーマトを買い

に来てくれました。お母さん

にダーマトの説明をしなが

ら、ニコニコしながら買ってく

れました。ありがとね！ 
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先日、高校生の職業紹介に

行ってきました。商業高校や

工業高校の生徒さんたちが

いました。色々な職業につい

て紹介していました。私は文

房具屋さんとして、出演しま

した。出演する前に会場の

雰囲気を見ると、みんな真剣

な表情で聞いています。そん

な流れで、私の番になりまし

た。私は真剣というより笑顔

で聞いてほしかったので、多

少冗談も言いながら講演し

ました。6分という短い時間

先日、小豆坂小学校の2年

生のチームがお店探検に来

てくれました！2年生の子  

3名と親御さんの計4名で来

てくれました。手に持った

ノートには聞きたいことがた

くさん書かれていました。 

「商品はどれくらいあります

か？」とか「一番売れる商品

はどれですか？」などの質

問に社長が笑顔で答えてい

ました。でも質問よりも、お店

の中の商品が気になって仕

方がありません(笑)質問の

合間に、お店の中をグルグ

ル回っては「これは何に使う

商品ですか？」とか「これっ

ていくらですか？」などの

ノートには書いていない質問

もたくさん出ました(笑)社長

も普段見ることが少ない商

品を見つけてきて「これって

何に使うかわかる？」なんて

聞いていました。中でも一人

の女の子が文房具が大好き

らしくて、目をキラキラさせな

がら店内を回っていました。

あんな純粋な目で商品を見
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